Riksnet soker - Key Account Manager (KAM)
som vacker kundernas fortroende Placering Stockholm

Har du en bra historik inom férsaljning av bredbandsrelaterade tjanster? Da ligger vagen
oppen for en beldnande framtid pd ett av Sveriges mest expansiva féretag inom
bredbandsmarknaden.

Riksnet &r ett foretag som satsar pa "riktigt" bredband, d v s nya moderna nét i varje
fastighet med 100 Megabit per sekund till alla. Vi jobbar i ett team med |1&ng erfarenhet
av bredband, dar ndgra av oss har varit med och byggt upp BoNet, Bostream,
Bredbandsbolaget och NorrNod. Vi tror pa att varje medlem i vart team har ett stort eget
ansvar med tydliga befogenheter. Det innebér att vi séker dig som bade har egen
erfarenhet och ett stort inre driv. Vi befinner sig i en mycket expansiv fas och vi soker
darfér Key Account Manager for placering i Stockholm.

Ditt uppdrag som KAM

Du kommer att leda utvecklingen vara interna kundteam. Du skall utifr&n kundbehov
etablera och leda teamen med medlemmar fran andra funktioner inom Riksnet. Du
kommer vidare att ansvara for

* identifiera, kvalificera, och slutféra affarer med nya och befintliga kunder

» ansvara for affarsrelationer med nyckelpersoner pa fastighetsféretag och
bostadsrattsféreningar

* bevaka konkurrensen och anpassa kunderbjudandet for att sdkerstalla ett
marknadsanpassat erbjudande till kund

e att utforma strategiska kundplaneringar och standigt uppdatera denna

Utbildning, erfarenhet och personliga egenskaper

Utbildning inom ekonomi och/eller marknadsféring, eller annan relevant utbildning.
Rollen kraver stor erfarenhet av konsultativ forsaljning med goda resultat. F6r att befasta
din kvalitet som KAM blir det ocksa viktigt att du har god forstdelse for finansiella fldden,
erfarenhet av affarsutveckling och strategisk/taktisk affarsplanering. Den professionella
bilden av dig utgérs aven av projektledarerfarenhet (fér att kunna leda och driva KAM-
teamet och dess affarer)

Lika sjalvklart &r att du har ett starkt inre driv, en god analytisk férmaga, ett kreativt
tankande och en val utvecklad formaga att lyssna och férsta behov bdde extern och
internt. Dessa egenskaper parar du med en kommunikativ férmaga och en hég social
kompetens som bidrar till ett gott resultat.

Kontaktinformation
Kontakt: Lars Larsson +46701-800 502



